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КРУПНЫЕ ОПЕРАТОРЫ
Консолидация усилий 

Предоставление количественных и 
технических данных 

Реализация проектов

ПРАВИТЕЛЬСТВО
Льготы и субсидии

Содействие и стимулирование

МАШИНОСТРОИТЕЛЬНАЯ 
ОТРАСЛЬ

Развитие потенциала в соответствии с 
международными стандартами

Трансфер технологий

В соответствии с рекомендацией Операторов, деятельность IMBC в 2021 году была сосредоточена на изучении потенциала 
локализации трех товарных групп, а именно Клапаны, Контрольно-измерительные приборы и автоматика, 
Электротехническое оборудование (V/I/E)  и рекомендации конкретных товаров с предложениями по их локализации:
 Анализ потенциальных потребностей трех Крупных Операторов (ТШО, КПО, НКОК) и выявление синергии, сбор 

технических спецификаций, взаимодействие с местным рынком, посещение производственных объектов и определение 
производителей, наиболее подходящих для локализации производства товаров.

 Проведение исследований рынка и привлечение международных производителей и OEM-производителей в качестве 
потенциальных инвесторов для локализации их производства в РК.

 Составление списка вопросов адвокации, которые могут препятствовать развитию местного сектора нефтегазового 
машиностроения в соответствии с международными стандартами.
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ВДС индустрии / ВВП, млрд тенге Прогноз объема производства на основе отраслевого сценария, 
млрд долл. США

Объем промышленного производства в 2020 году (1,8 трлн тенге) 
в разбивке по регионам, %

Влияние на ВВП *, млрд долл. США
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Примечание: *разница между ВВП по выбранному сценарию и ВВП по инерционному сценарию
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Объем производства продукции нефтегазового машиностроения, млрд 
тенге

Объем импорта товаров нефтегазового машиностроения, млрд долл. 
США

Соотношение экспорта и импорта РК

Объем экспорта товаров нефтегазового машиностроения, млн долл. 
США

Источник: Бюро национальной статистики Агентства по стратегическому планированию и реформам РК, IMBC, МВФ, The Business Research Company
Примечание: *разница между ВВП по выбранному сценарию и ВВП по инерционному сценарию
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Благоприятный долгосрочный прогноз добычи нефти и газа в Казахстане связан с 
мировыми тенденциями. Согласно прогнозам, до 2025 года потребление нефти как 
основного энергоресурса в транспортном секторе не опустится ниже 90% от общей 
доли потребления.

Нефтегазовая отрасль страны создает значительный потенциал для роста 
нефтегазового машиностроения за счет удовлетворения отечественными 
предприятиями существующего спроса на широкий ассортимент импортной 
продукции.
В настоящее время наблюдается отрицательный торговый баланс в нефтегазовом 
оборудовании. На каждый 1 долл. США экспорта нефтегазового оборудования 
приходится 44 долл. США импорта.

Объем импорта увеличился в первую очередь за счет реализации проектов 
расширения на крупных нефтегазовых месторождениях.
По данным МЭ РК, доля импорта товаров нефтегазового машиностроения в 
закупках крупных Операторов составила более 88% (2 млрд долл. США или
703,5 млрд тенге) только за период 2016-2018 годов.

Большинство из этих показателей являются реэкспортом, т.е. член профсоюза 
взимает более низкие тарифы с внешних стран за торговые преимущества, а 
затем реэкспортирует тот же товар другому партнеру по торговому соглашению 
без тарифов или с более низкими тарифами.
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Экспорт 1 1 1 1 1
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6

 В 2021 году Крупные Операторы рекомендовали следующие 3 товарные группы (электротехническое оборудование, контрольно-измерительные приборы и 
автоматика, клапаны), по которым они предоставили данные по прогнозным потребностям. 

 IMB Центр консолидировал и обработал более 35 000 позиций по этим товарным группам, чтобы выявить синергию и высокий потенциал для локализации.
 95% всех потребностей пользуются спросом всеми тремя Операторами и создают потенциальную синергию.
 Анализ выявил 19 видов товаров, по которым прогнозируется относительно высокий спрос у Крупных Операторов в течение следующих 10 лет.

* FPAL – Система классификации нефтегазовых товаров, разработанная британской компанией Achilles

# Описание FPAL*
1 Кабели, шнуры, провода и аксессуары 1.09.07
2 Лампы, светильники, осветительное оборудование и т.д 1.09.06
3 Инструментальные трубки и фитинги 1.10.06
4 Переключатель / контрольное оборудование, вилки, разъемы и т.д. 1.09.03
5 Кабельные стеллажи и лотки 1.09.11
6 Кабельные вводы и транзиты 1.09.09
7 Распределительное оборудование и материалы (автоматические выключатели, клеммные коробки и т. д.) 1.09.05
8 Приборы для измерения давления 1.10.01
9 Приборы для измерения температуры 1.10.02

10 Приборы для измерения уровня 1.10.03
11 Предохранительные клапаны, клапаны избыточного давления, разрывные мембраны 2.02.04
12 Шаровые краны 2.02.08
13 Шиберные задвижки 2.02.11
14 Регулирующие клапаны и комплектующие к ним 2.02.03
15 Обратные клапаны 2.02.02
16 Запорно-регулирующий клапан 2.02.12
17 Трансформаторы и комплектующие к ним 1.09.02
18 Конусный затвор 2.02.14
19 Игольчатые клапаны 2.02.13



РЕЗУЛЬТАТЫ АНАЛИЗА РЫНКА (1/2)
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Центр посетил производственные 
мощности 72 местных 

производителей в 3 городах 
республиканского значения и 11 

регионах страны.
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9 местных производителей 
клапанов, 56 – Электротехнического 
оборудования, 18 - КИПиА

Более 1000 наименований 
товаров местного производства

9 местных производителей клапанов, 
56 – Электротехнического оборудования,
7 - КИПиА
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Список товаров V/I/E местного производства и 
соответствующих местных производителей, полученных от 
МИИР РК, Акиматов, QazIndustry, обработан и 
отфильтрован для выявления существующих 
производителей.

Компаниям, внесенным в длинный список, были 
направлены письма с выражением заинтересованности 
для проверки потенциала сотрудничества и организации 
посещений производственных объектов.

Окончательный список 
производителей V/I/E, готовых к 
сотрудничеству и способных 
организовать посещение 
производственных объектов.

Базы данных производителей
(МИИР РК, Акиматы, QazIndustry, СМК, анкеты с сайта IMB Центра)

Клапаны КИПиА Электротехническое оборудование
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Первоначальными ключевыми пробелами, выявленными среди местных производителей, являются:
 Отсутствие международных сертификатов, таких как ASME, API, IEC, IECEx, ATEX и т.д.
 Недостаточное соответствие существующей СМК (Система Менеджмента Качества) и бессистемное внедрение контроля 

качества.
 Низкая осведомленность и выполнение требований по охране труда.
 Нехватка квалифицированных кадров и их развитие.
 Недостаточное знание о требованиях, потребностях Операторов.

Основные барьеры для участия местных производителей в поставках Операторам

Недостаточная осведомленность о процессе и
результатах закупок Операторов

Ограниченный учет производственных возможностей  местных 
производителей на этапе проектирования

Высокая стоимость и требования международных
сертификатов и стандартов

Неравные налоговые и таможенные обязательства при
импорте товаров

Высокая текучесть кадров  

Низкий объем заказов, выдаваемых местным производителям

0% 20% 40% 60% 80% 100%

Частота упоминаний барьеров местными производителями 3 товарных групп



ВОПРОСЫ АДВОКАЦИИ
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Барьеры

 Отсутствие международных сертификатов, таких как ASME, API, IEC, IECEx, ATEX и т.д.
 Недостаточное соответствие существующей СМК и бессистемное внедрение контроля качества.
 Низкая осведомленность и выполнение требований по охране труда.
 Нехватка квалифицированных кадров и их развитие.
 Недостаточное знание о требованиях, потребностях Операторами.

Вопросы адвокации

 Международные стандарты и сертификаты.
 Более широкий обмен информацией с местным рынком. 
 Обеспечение равных условий для местных производителей по сравнению с импортными товарами в части освобождения от уплаты НДС.
 Более доступное использование специальных экономических и индустриальных зон для локализации производства нефтегазового оборудования. 
 Рекомендации по повышению эффективности существующих государственных программ и мер поддержки. 

Реализация 
товаров по 
нулевой ставке 
НДС

 Центр IMB совместно с Ассоциацией «Казахстанский Совет 
иностранных инвесторов» (АКСИИ) обсудили этот вопрос с 
представителями Комитета государственных доходов (КГД).

 Получено письменное подтверждение о применимости 
положений налогового кодекса, касающихся возможности 
заключения контрактов с местными производителями с 
нулевыми ставками НДС в рамках проектов ТШО, НКОК и 
Total E&P Dunga.

 Данная информация была передана рынку.

Возмещение 
расходов на 
международные 
сертификаты

 Центр инициировал предложение 
Правительству РК увеличить порог 
возмещения большей части расходов 
местных производителей на получение 
международных сертификатов. 

 Ведется работа с МИИР РК и QazIndustry 
по внесению изменений в существующую 
программу. 

Текущее состояние проведенной работы по ключевым вопросам адвокации
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− Установлено сотрудничество с ключевыми институтами и ассоциациями развития Республики Казахстан и зарубежья.
− Подписаны Меморандумы о взаимопонимании с OEM-производителями и потенциальными инвесторами.

 Детекторы газа
 Датчики температуры
 Шкафы систем управления
     взрывозащищённого
     исполнения

 Номенклатура клапанов
 Скидовое оборудование

 Насосы
 Генераторы
 Вращающееся 

оборудование

 Взрывозащищенные  
распределительные щиты

 Распределительные 
коробки



ПРИОРИТЕТНЫЕ ТОВАРЫ
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Учитывая прогнозные данные по потребностям со стороны Операторов, возможности местных производителей и 
потенциальные инвестиционные проекты, были определены следующие товары с наибольшим потенциалом локализации:

Среди всех трех рекомендуемых товарных групп, то есть Клапаны, Контрольно-измерительные приборы и автоматика, 
Электротехническое оборудование, с точки зрения достижения быстрых результатов, IMB Центр предложил шаровые краны 
(Клапаны), приборы для измерения давления и температуры (Контрольно-измерительные приборы и автоматика) и силовые 
кабели низкого напряжения (Электротехническое оборудование), на которых следует сосредоточить усилия по локализации, 
включая реализацию развития мощностей. 

Товарные группы Виды товаров

Клапаны

Предохранительные клапаны, клапаны избыточного давления, разрывные 
мембраны
Шаровые краны

Шиберные задвижки

Контрольно-
измерительные 
приборы и 
автоматика

Инструментальные трубки и фитинги

Приборы для измерения уровня

Измерительные кабели

Приборы для измерения давления

Приборы для измерения температуры

Электротехническое 
оборудование

Силовые кабели
Защитные шкафы, защитные кабельные вводы
Заземляющие стержни и планки

Кабельные лотки
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Для привлечения местных производителей к успешному участию и конкуренции на рынке крупных Операторов, необходимо 
предпринимать серьезные усилия по развитию на систематической основе. Барьеры и усилия в области развития следует устранять 
совместно с участием всех заинтересованных сторон, включая государственные организации.

Крупные Операторы: 
- Предоставляется информация о технических требованиях и стандартах (т.е. технические спецификации или их обобщенные описания);
- Большее внимание уделяется местным производственным возможностям на этапах проектирования, при этом более существенные 

ключевые показатели эффективности для исполнения требовании по МС (местному содержанию) предоставляются инжиниринговым 
компаниям, разрабатывающим проектную документацию;

- Активная реализация: Контрактов в обмен на инвестиции; Автоматическое продление контрактов в обмен на локализацию; Казахстанские 
тендеры; Условные скидки; Долгосрочные контракты с ОЕМ-производителями; Пробные Заказы и Ранние Тендеры.

Местные производители: 
- Консолидированные усилия по развитию в соответствии с международными стандартами.
- Предприимчивый и устойчивый подход к развитию потенциала и возможностей.
- Активное и осознанное использование мер государственной поддержки, инициатив в области развития.
- Обеспечить компетентность и производительность персонала, снизить текучесть кадров с помощью программ развития и удержания 

персонала.

Международные подрядчики, производители:
- Усиление стимулов для передачи технологий, инициатив по локализации за счет качественно информированного и активного 

использования государственных мер поддержки и механизмов закупок Операторов.

Правительство:
- Законопроекты для создания эффективной благоприятной бизнес-среды для местных производителей, налоговые льготы, гранты и другие 

меры поддержки.
- Международная сертификация, продвигаемая и поддерживаемая заинтересованными сторонами. Общая осведомленность о ключевых 

требуемых стандартах и сертификациях Операторами, а также разъяснения общественности причин, стоящие за ними.
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КРУПНЫЕ ОПЕРАТОРЫ

Консолидация усилий 

Предоставление количественных и технических данных 

Реализация проектов









ПРАВИТЕЛЬСТВО

Льготы и субсидии

Содействие и стимулирование



МАШИНОСТРОИТЕЛЬНАЯ ОТРАСЛЬ

Развитие потенциала в соответствии с международными стандартами

Трансфер технологий

В соответствии с рекомендацией Операторов, деятельность IMBC в 2021 году была сосредоточена на изучении потенциала локализации трех товарных групп, а именно Клапаны, Контрольно-измерительные приборы и автоматика, Электротехническое оборудование (V/I/E)  и рекомендации конкретных товаров с предложениями по их локализации:

Анализ потенциальных потребностей трех Крупных Операторов (ТШО, КПО, НКОК) и выявление синергии, сбор технических спецификаций, взаимодействие с местным рынком, посещение производственных объектов и определение производителей, наиболее подходящих для локализации производства товаров.

Проведение исследований рынка и привлечение международных производителей и OEM-производителей в качестве потенциальных инвесторов для локализации их производства в РК.

Составление списка вопросов адвокации, которые могут препятствовать развитию местного сектора нефтегазового машиностроения в соответствии с международными стандартами.
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ВДС индустрии / ВВП, млрд тенге

Прогноз объема производства на основе отраслевого сценария, млрд долл. США

Объем промышленного производства в 2020 году (1,8 трлн тенге) в разбивке по регионам, %

Влияние на ВВП *, млрд долл. США 

прогноз

Источник: Бюро национальной статистики Агентства по стратегическому планированию и реформам РК, IMBC, МВФ, The Business Research Company
Примечание: *разница между ВВП по выбранному сценарию и ВВП по инерционному сценарию
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active growth (as china)	2011	2012	2013	2014	2015	2016	2017	2018	2019	2020	2021	2022П	2023П	2024П	2025П	2026П	2027П	2028П	2029П	2030П	3.6616832628563634	4.6089128831064308	5.6478077959639785	5.0367821865059428	3.0127271907274618	2.2410012859480943	2.8771380368098156	3.1614980708421574	3.8465943827563684	4.376851919118538	5.4099593925310421	5.8968557378588367	6.4275727542661327	7.0060543021500852	7.6365991893435936	8.323893116384518	9.0730434968591247	9.889617411576447	10.779682978618329	11.749854446693979	moderate growth (as global average)	2011	2012	2013	2014	2015	2016	2017	2018	2019	2020	2021	2022П	2023П	2024П	2025П	2026П	2027П	2028П	2029П	2030П	3.6616832628563634	4.6089128831064308	5.6478077959639785	5.0367821865059428	3.0127271907274618	2.2410012859480943	2.8771380368098156	3.1614980708421574	3.8465943827563684	4.376851919118538	5.4099593925310421	5.7940665094007455	6.2054452315681985	6.6460318430095402	7.1179001038632173	7.6232710112375051	8.1645232530353677	8.7442044040008788	9.3650429166849403	10.02996096376957	inertial growth (as historical)	2011	2012	2013	2014	2015	2016	2017	2018	2019	2020	2021	2022П	2023П	2024П	2025П	2026П	2027П	2028П	2029П	2030П	3.6616832628563634	4.6089128831064308	5.6478077959639785	5.0367821865059428	3.0127271907274618	2.2410012859480943	2.8771380368098156	3.1614980708421574	3.8465943827563684	4.376851919118538	5.4099593925310421	5.6252953341111605	5.8492024246356156	6.0820218268182904	6.3241082828824302	6.5758306550742098	6.8375724876906894	7.1097325914785179	7.3927256512938184	7.6869828579491299	



Effect to GDP RoK: Moderate Growth Scenario	

2011	2012	2013	2014	2015	2016	2017	2018	2019	2020	2021	2022П	2023П	2024П	2025П	2026П	2027П	2028П	2029П	2030П	0.24352408091841796	0.5140315103760984	0.81382392808537884	1.1453817472872252	1.5113774589402158	1.9146899048376507	2.3584195894151097	2.8459051050024908	3.3807407506221749	Effect to GDP RoK: Active Growth Scenario	

2011	2012	2013	2014	2015	2016	2017	2018	2019	2020	2021	2022П	2023П	2024П	2025П	2026П	2027П	2028П	2029П	2030П	0.39184118747182978	0.83454477763802037	1.333309191619005	1.8938254187144963	2.5223223310980294	3.2256161159832017	4.0111641973923362	4.8871240532120757	5.8624173697965505	





Выпуск продукции машиностроительной отрасли, млрд тенге	2010	2011	2012	2013	2014	2015	2016	2017	2018	2019	2020	376.18385799999999	536.87599999999998	687.23500000000001	859.20100000000002	902.54100000000005	668.01199999999994	766.78099999999995	937.947	1089.8	1472.2840000000001	1807.421	Share of GDP, %	

1.7243866281051234E-2	1.9009134943829921E-2	2.2158015970150571E-2	2.3867340785292544E-2	2.2747877839761746E-2	1.6339150207649256E-2	1.6324509832099064E-2	1.7248376261407978E-2	1.7628731360075357E-2	2.1174002394401141E-2	2.5559561942764115E-2	
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5

Объем производства продукции нефтегазового машиностроения, млрд тенге

Объем импорта товаров нефтегазового машиностроения, млрд долл. США

Соотношение экспорта и импорта РК

Объем экспорта товаров нефтегазового машиностроения, млн долл. США

Источник: Бюро национальной статистики Агентства по стратегическому планированию и реформам РК, IMBC, МВФ, The Business Research Company
Примечание: *разница между ВВП по выбранному сценарию и ВВП по инерционному сценарию

Благоприятный долгосрочный прогноз добычи нефти и газа в Казахстане связан с мировыми тенденциями. Согласно прогнозам, до 2025 года потребление нефти как основного энергоресурса в транспортном секторе не опустится ниже 90% от общей доли потребления.

Нефтегазовая отрасль страны создает значительный потенциал для роста нефтегазового машиностроения за счет удовлетворения отечественными предприятиями существующего спроса на широкий ассортимент импортной продукции.

В настоящее время наблюдается отрицательный торговый баланс в нефтегазовом оборудовании. На каждый 1 долл. США экспорта нефтегазового оборудования приходится 44 долл. США импорта.

Объем импорта увеличился в первую очередь за счет реализации проектов расширения на крупных нефтегазовых месторождениях.

По данным МЭ РК, доля импорта товаров нефтегазового машиностроения в закупках крупных Операторов составила более 88% (2 млрд долл. США или 703,5 млрд тенге) только за период 2016-2018 годов. 

Большинство из этих показателей являются реэкспортом, т.е. член профсоюза взимает более низкие тарифы с внешних стран за торговые преимущества, а затем реэкспортирует тот же товар другому партнеру по торговому соглашению без тарифов или с более низкими тарифами. 

				2016		2017		2018		2019		2020

		Экспорт		1		1		1		1		1

		Импорт		15		17		21		34		44









2016	2017	2018	2019	2020	39.443156999999999	49.405687	54.826604000000003	63.706505	66.891830249999998	







2016	2017	2018	2019	2020	1.8	1.7	1.8	3.3	3.7	







2016	2017	2018	2019	2020	116.7	100.8	87.8	97.8	83.3	





Результаты анализа потребностей
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В 2021 году Крупные Операторы рекомендовали следующие 3 товарные группы (электротехническое оборудование, контрольно-измерительные приборы и автоматика, клапаны), по которым они предоставили данные по прогнозным потребностям. 

IMB Центр консолидировал и обработал более 35 000 позиций по этим товарным группам, чтобы выявить синергию и высокий потенциал для локализации.

95% всех потребностей пользуются спросом всеми тремя Операторами и создают потенциальную синергию.

Анализ выявил 19 видов товаров, по которым прогнозируется относительно высокий спрос у Крупных Операторов в течение следующих 10 лет.

* FPAL – Система классификации нефтегазовых товаров, разработанная британской компанией Achilles

		#		Описание		FPAL*

		1		Кабели, шнуры, провода и аксессуары		1.09.07

		2		Лампы, светильники, осветительное оборудование и т.д		1.09.06

		3		Инструментальные трубки и фитинги		1.10.06

		4		Переключатель / контрольное оборудование, вилки, разъемы и т.д.		1.09.03

		5		Кабельные стеллажи и лотки		1.09.11

		6		Кабельные вводы и транзиты 		1.09.09

		7		Распределительное оборудование и материалы (автоматические выключатели, клеммные коробки и т. д.)		1.09.05

		8		Приборы для измерения давления		1.10.01

		9		Приборы для измерения температуры		1.10.02

		10		Приборы для измерения уровня		1.10.03

		11		Предохранительные клапаны, клапаны избыточного давления, разрывные мембраны		2.02.04

		12		Шаровые краны		2.02.08

		13		Шиберные задвижки		2.02.11

		14		Регулирующие клапаны и комплектующие к ним		2.02.03

		15		Обратные клапаны		2.02.02

		16		Запорно-регулирующий клапан		2.02.12

		17		Трансформаторы и комплектующие к ним		1.09.02

		18		Конусный затвор		2.02.14

		19		Игольчатые клапаны		2.02.13







РЕЗУЛЬТАТЫ АНАЛИЗА РЫНКА (1/2)
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Центр посетил производственные мощности 72 местных производителей в 3 городах республиканского значения и 11 регионах страны.





























9 местных производителей 

клапанов, 56 – Электротехнического оборудования, 18 - КИПиА

Более 1000 наименований товаров местного производства

9 местных производителей клапанов, 

56 – Электротехнического оборудования,

7 - КИПиА
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Список товаров V/I/E местного производства и соответствующих местных производителей, полученных от МИИР РК, Акиматов, QazIndustry, обработан и отфильтрован для выявления существующих производителей.

Компаниям, внесенным в длинный список, были направлены письма с выражением заинтересованности для проверки потенциала сотрудничества и организации посещений производственных объектов.

Окончательный список производителей V/I/E, готовых к сотрудничеству и способных организовать посещение производственных объектов.

Базы данных производителей

(МИИР РК, Акиматы, QazIndustry, СМК, анкеты с сайта IMB Центра)

Клапаны

КИПиА

Электротехническое оборудование











Продажи	

3	1	1	3	1	1	

Продажи	[CATEGORY NAME]



5	2	5	2	

Продажи	[CATEGORY NAME]



8	1	8	1	

Продажи	[CATEGORY NAME]



5	2	5	2	

Продажи	[CATEGORY NAME]



11	5	11	5	

Продажи	[CATEGORY NAME]



5	1	5	1	

Продажи	[CATEGORY NAME]

1	
Продажи	[CATEGORY NAME]

2	1	1	2	1	1	
Продажи	[CATEGORY NAME]

5	1	5	1	
Продажи	[CATEGORY NAME]

1	
Продажи	[CATEGORY NAME]

1	
Продажи	[CATEGORY NAME]

1	
Продажи	[CATEGORY NAME]

4	
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Первоначальными ключевыми пробелами, выявленными среди местных производителей, являются:

Отсутствие международных сертификатов, таких как ASME, API, IEC, IECEx, ATEX и т.д.

Недостаточное соответствие существующей СМК (Система Менеджмента Качества) и бессистемное внедрение контроля качества.

Низкая осведомленность и выполнение требований по охране труда.

Нехватка квалифицированных кадров и их развитие.

Недостаточное знание о требованиях, потребностях Операторов.

            Основные барьеры для участия местных производителей в  поставках Операторам

Недостаточная осведомленность о процессе и

результатах закупок Операторов

Ограниченный учет производственных возможностей  местных производителей на этапе проектирования

Высокая стоимость и требования международных

сертификатов и стандартов

Неравные налоговые и таможенные обязательства при

импорте товаров





Высокая текучесть кадров  





Низкий объем заказов, выдаваемых местным производителям

0%	20%	40%	60%	80%	100%























































Частота упоминаний барьеров местными производителями 3 товарных групп
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		Барьеры

		Отсутствие международных сертификатов, таких как ASME, API, IEC, IECEx, ATEX и т.д.
Недостаточное соответствие существующей СМК и бессистемное внедрение контроля качества.
Низкая осведомленность и выполнение требований по охране труда.
Нехватка квалифицированных кадров и их развитие.
Недостаточное знание о требованиях, потребностях Операторами.

		Вопросы адвокации

		Международные стандарты и сертификаты.
Более широкий обмен информацией с местным рынком. 
Обеспечение равных условий для местных производителей по сравнению с импортными товарами в части освобождения от уплаты НДС.
Более доступное использование специальных экономических и индустриальных зон для локализации производства нефтегазового оборудования. 
Рекомендации по повышению эффективности существующих государственных программ и мер поддержки. 





Реализация товаров по нулевой ставке НДС

Центр IMB совместно с Ассоциацией «Казахстанский Совет иностранных инвесторов» (АКСИИ) обсудили этот вопрос с представителями Комитета государственных доходов (КГД).

Получено письменное подтверждение о применимости положений налогового кодекса, касающихся возможности заключения контрактов с местными производителями с нулевыми ставками НДС в рамках проектов ТШО, НКОК и Total E&P Dunga.

Данная информация была передана рынку.





Возмещение расходов на международные сертификаты

Центр инициировал предложение Правительству РК увеличить порог возмещения большей части расходов местных производителей на получение международных сертификатов. 

Ведется работа с МИИР РК и QazIndustry по внесению изменений в существующую программу. 



Текущее состояние проведенной работы по ключевым вопросам адвокации





ПОТЕНЦИАЛЬНЫЕ И ПЛАНИРУЕМЫЕ ИНВЕСТИЦИОННЫЕ ВОЗМОЖНОСТИ
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Установлено сотрудничество с ключевыми институтами и ассоциациями развития Республики Казахстан и зарубежья.

Подписаны Меморандумы о взаимопонимании с OEM-производителями и потенциальными инвесторами.

Детекторы газа

Датчики температуры

Шкафы систем управления

     взрывозащищённого

     исполнения

















Номенклатура клапанов

Скидовое оборудование

Насосы

Генераторы

Вращающееся оборудование

Взрывозащищенные  распределительные щиты

Распределительные коробки







ПРИОРИТЕТНЫЕ ТОВАРы
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Учитывая прогнозные данные по потребностям со стороны Операторов, возможности местных производителей и потенциальные инвестиционные проекты, были определены следующие товары с наибольшим потенциалом локализации:

Среди всех трех рекомендуемых товарных групп, то есть Клапаны, Контрольно-измерительные приборы и автоматика, Электротехническое оборудование, с точки зрения достижения быстрых результатов, IMB Центр предложил шаровые краны (Клапаны), приборы для измерения давления и температуры (Контрольно-измерительные приборы и автоматика) и силовые кабели низкого напряжения (Электротехническое оборудование), на которых следует сосредоточить усилия по локализации, включая реализацию развития мощностей. 

		Товарные группы		Виды товаров

		Клапаны		Предохранительные клапаны, клапаны избыточного давления, разрывные мембраны

				Шаровые краны

				Шиберные задвижки

		Контрольно-измерительные приборы и автоматика		Инструментальные трубки и фитинги

				Приборы для измерения уровня

				Измерительные кабели

				Приборы для измерения давления

				Приборы для измерения температуры

		Электротехническое оборудование		Силовые кабели

				Защитные шкафы, защитные кабельные вводы

				Заземляющие стержни и планки

				Кабельные лотки







Заключение и рекомендации
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Для привлечения местных производителей к успешному участию и конкуренции на рынке крупных Операторов, необходимо предпринимать серьезные усилия по развитию на систематической основе. Барьеры и усилия в области развития следует устранять совместно с участием всех заинтересованных сторон, включая государственные организации.

 

Крупные Операторы: 

Предоставляется информация о технических требованиях и стандартах (т.е. технические спецификации или их обобщенные описания);

Большее внимание уделяется местным производственным возможностям на этапах проектирования, при этом более существенные ключевые показатели эффективности для исполнения требовании по МС (местному содержанию) предоставляются инжиниринговым компаниям, разрабатывающим проектную документацию;

Активная реализация: Контрактов в обмен на инвестиции; Автоматическое продление контрактов в обмен на локализацию; Казахстанские тендеры; Условные скидки; Долгосрочные контракты с ОЕМ-производителями; Пробные Заказы и Ранние Тендеры.

 

Местные производители: 

Консолидированные усилия по развитию в соответствии с международными стандартами.

Предприимчивый и устойчивый подход к развитию потенциала и возможностей.

Активное и осознанное использование мер государственной поддержки, инициатив в области развития.

Обеспечить компетентность и производительность персонала, снизить текучесть кадров с помощью программ развития и удержания персонала.

 

Международные подрядчики, производители:

Усиление стимулов для передачи технологий, инициатив по локализации за счет качественно информированного и активного использования государственных мер поддержки и механизмов закупок Операторов.

  

Правительство:

Законопроекты для создания эффективной благоприятной бизнес-среды для местных производителей, налоговые льготы, гранты и другие меры поддержки.

Международная сертификация, продвигаемая и поддерживаемая заинтересованными сторонами. Общая осведомленность о ключевых требуемых стандартах и сертификациях Операторами, а также разъяснения общественности причин, стоящие за ними.
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